
Ateliers d’Hercule : 

de l’idée au projetde l’idée au projet

Boostez votre projet d’entreprise



Objectifs

• Points de départ : Carnet d’Hercule + plate-

forme « 250 projets.be »

• Développement de projets d’entreprise

• Formation = méthodologie et outils à 
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• Formation = méthodologie et outils à 

l’innovation et au plan d’affaires (créativité, 

innovation, marketing, etc.)

• Favoriser les échanges entre porteurs de 

projets → communauté d’entrepreneurs



En pratique…

• Public : créateurs et jeunes entreprises

• Groupe de 4 à 6 entrepreneurs

• Projet potentiellement innovant

• Un nouveau groupe 1 fois par mois
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• Un nouveau groupe 1 fois par mois



Se poser les bonnes questions

• Initiation à la créativité

• Enrichir, développer et structurer son projet

• Faire le tour de son projet grâce à des outils 
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• Faire le tour de son projet grâce à des outils 

de questionnement

• Discussion et réflexion participative



Innovation

• Analyser l’environnement du projet, prendre 

du recul (information stratégique, tendances, 

concurrence, etc.)

• Développer le caractère innovant du projet
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• Développer le caractère innovant du projet



Plan d’affaires

• Méthode alternative de rédaction de plans 

d’affaire (modèle Ipop = Innovations Par les 

OPportunités)

• Point de départ : questions des investisseurs 
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• Point de départ : questions des investisseurs 

privés

• Opportunité et besoin, modèle économique, 

analyse des risques, marketing, etc.



Construire un plan d’actions

• Mettre en musique son projet

• Définir des objectifs intermédiaires

• Mieux anticiper
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Plan financier

• Connaitre la viabilité de son projet

• Pouvoir mobiliser des fonds

• Servir de suivi régulier

• Budgétiser son plan d’actions
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• Budgétiser son plan d’actions



Présentation du projet

• Principes de la communication

• Faire une présentation Powerpoint efficace

• « Elevator Pitch » : 1 minute pour convaincre
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Communauté d’entrepreneurs
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Paroles d’entrepreneurs

• « Génial ! A faire absolument quelque soit son             
niveau d’avancement »

• « Il y a certainement quelque chose à gagner »

• « Aide précieuse pour structurer son projet, reprenant les 
bonne questions à se poser »

• « Très intéressant pour avoir une idée précise de la 
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• « Très intéressant pour avoir une idée précise de la 
faisabilité de développement d’une entreprise »

• « Très clair, convivial et complet »

• « Cela nous donne des outils pour mieux réfléchir aux 
besoins (du marché) à satisfaire »

• « Amène à des actions concrètes »

• « C’est une façon de prendre du recul sur son projet à l’aide 
de spécialistes de la création d’entreprises »



Et après ?

• Suivi et accompagnement individuel

• Accès à des aides à la création
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A bientôt !
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